
 

 

 

1. Realitní trh a obchodování s nemovitostmi 

2. Investice do nemovitostí 

3. Katastr nemovitostí – základní část 

4. Katastr nemovitostí – zdroj cenných 

obchodních informací 
 

5. Prodejní dovednosti u nemovitostí 

6. Právní vztahy k nemovitostem, náležitosti 

prodeje a pronájmu 
 

7. Oceňování nemovitostí 

8. Facility management 

9. Daňové aspekty u nemovitostí 

10. Efektivní sebeřízení a time-management 

 

Program MBA Real Estate nabízí veškeré klíčové 

informace pro rozvoj obchodních dovedností, 

které jsou nezbytným předpokladem 

k úspěšnému obchodování na trhu 

s nemovitostmi.  

Studenti si osvojí praktické obchodní dovednosti 

a pochopí širší souvislosti základních výchozích 

principů trhu s nemovitostmi. Mimo tyto principy 

se studenti seznámí i se základy stavebnictví, 

způsoby a metodami sebeřízení a time-

managementu či právními vztahy, které se 

k nemovitostem vážou. 

Program je vhodný nejen pro realitní makléře a 

majitele realitních kanceláří, ale pro všechny, kteří 

se v rámci své kariéry setkávají s obchodováním, 

správou, prodejem či pronájmem nemovitostí.  

 

 

 


