
 

 

 

1. Realitný trh a obchodovanie s nehnuteľnosťami 

2. Investície do nehnuteľností 

3. Kataster nehnuteľností – základná část 

4. Kataster nehnuteľností – zdroj cenných 

     obchodných informácií 

5. Predajné zručnosti pri nehnuteľnostiach 

6. Právne vzťahy ohľadom nehnuteľností, 

    náležitosti 

7. Oceňovanie nehnuteľností 

8. Facility management 

9. Daňové aspekty ohľadom nehnuteľností  

10. Efektívne seba-riadenie a time-management  

 

 

Program MBA Real Estate ponúka kľúčové 

informácie pre rozvoj obchodných zručností, ktoré 

sú potrebným predpokladom k úspešnému 

obchodovaniu na trhu s nehnuteľnosťami.  

 

Študenti si osvoja praktické obchodné zručnosti 

a pochopia širšie súvislosti základných princípov 

trhu s nehnuteľnosťami. Mimo tieto princípy sa 

študenti zoznámia aj so základmi stavebníctva, 

spôsoby a metódy seba-riadenia a time-

managementu či právnymi vzťahmi, ktoré sa 

k nehnuteľnostiam viažu.  

 

Program je vhodný nielen pre realitných maklérov 

a majiteľoch realitných kancelárií, ale pre všetkých, 

ktorí sa v rámci svojej kariéry stretávajú 

s obchodovaním, spravovaním, predajom či 

prenájmom nehnuteľností.  

 

 


